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HACER QUE FACTURES 10MIL

DOLARES Y RECLUTES HASTA 15 SOCIOS EN
UNA SOLA LLAMADA
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:ESTAS LISTO?

Bienvenido al entrenamiento mas importante vy
eficiente que vas a ver dentro de l|la Industria
financiera especificamente para AGENTES DE
SEGUROS enfocado netamente en prospeccion,
marketing, cierres masivos y presencia digital.

Este workbook va a ser la clave para asegurar gque
LA ACADEMIA DE AGENTES sea 100% efectivo en ti

y en tu agencia de seguros.

Este entrenamiento toca temas muy puntuales vy
practicos que te haran romper muchos paradigmas en
cuanto a la prospeccion, ventas, obtencion de clientes
calificados, promoverse en su jerarguia, presentaciones
de negocio, liderazgo... en fin, todas las habilidades que
conlleva tener éxito como AGENTE DE SEGUROS, vy

convertirte en una agencia de seguros digital.
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:ESTAS LISTO?

Ahora que ya entendiste |lo exclusivo y poderoso
gque es este entrenamiento de prospeccion vy
marketing para agentes de sequros, ;entiendes por
qué debes contar con este Workbook y en general
con tu golden pass de MASTERVIP??

Estoy seguro que con esto, tu iInmersion sera total.
Este entrenamiento transforma a 9 de cada 10
agentes de seguros que |lo presencian y con este
WORKBOOK estas asegurandote al 100% de estar
entre esos que realmente saldran de aqui con una
vision ampliada del negocio y de como hacerlo

funcionar.
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ATENCION!

Tu Workbook VIP tiene 4 secciones, una para
cada clase. En cada una de estas 4 secciones
encontraras preguntas con un espacio debajo
para que las respondas.

Las respuestas a las preguntas se van revelando
durante cada clase, son preguntas nivel avanzado
sobre prospeccion, mentalidad, ventas, marketing,
redes sociales, presentacion de negocio, liderazgo y
todo lo referente a AGENCIAS DE SEGUROS. Seras
capaz de responderlas después de cada clase, asi que
iPRESTA ATENCION!

RECUERDA QUE TIENES UN PREMIO VIP
SORPRESA: Al completar todas las preguntas del
workbook debes enviar el documento en PDF a este

numero:
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CLASE 1

Para alcanzar la promocidn de tus suenos, ¢sientes que bastard con
seguir haciendo lo mismo que estds haciendo ahora o sientes que
podrias cambiar algo que facilite el proceso?

Si basta con lo que estoy haciendo ahora

Definitivamente debo cambiar algo para empezar a tener resultados

Menciona 3 razones por las que tu proceso de prospeccion actual no
te ha ayudado a lograr tus metas?

8 8 e 88 -
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Una buena prospeccion hace que el cierre de ventas sea mas facil, ¢ Qué
tan dificil sientes que son tus cierres de venta?

Mis ventas son muy faciles, cierro a 8 de cada 10

Mis cierres de ventas son normales, cierro a 4 de cada 10 prospectos

Debo mejorar mi prospecccion, cierro a 2 de cada 10 o incluso menos
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CLASE 2

Consigue 5 caracteristicas escondidas de un AGENTE VIP en la sopa
de letras: Sexy - persuasivo - abundante - iman - innovador
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Z cPara qué funciona la zona de calentamiento?

.-+, ACADEMIADE
(o

g (nggc!i!i%es \



En tu caso actual, ¢ Cudntas personas debes invitar a tu
presentacion de negocio para que se conecten 200 personas?

3

cAlguna vez has conectado tu solo a 200 personas en una misma
presentacion de negocio?

No y quizas nunca
lo haga si sigo asi

. Si, una vez

. Si, varias veces
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CLASE 3

(Alguna vez habias imaginado que podrias incluir productos/servicios
propios dentro del ecosistema de ventas de tu negocio?

. .-

2 cQueé es la confianza economica?

;. Te emociona la idea de ser coach o mentor de otras personas
al mismo tiempo que desarrollas tu negocio de seguros ?

3

Si, me gustaria para
) > e NoO, no me atrevo.
diversificar mis ingresos

cQué producto o servicio propio seria buena idea venderle a
personas que rechazan tu oferta de negocio?
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cTe crees capaz de aplicar todo lo aprendido hasta ahora si cuentas
con el apoyo y la guia de todo el equipo de LA ACADEMIA?

. Si, estoy listo(a) . No

¢ Te consideras una persona innovadora que podria sacarle gran
provecho a esta nueva forma de hacer el negocio para lograr
tus metas?

6

cEstarias dispuesto a formar parte del programa MASTERY si te
damos la oportunidad de trabajar de la mano con nosotros?

Si, por favorcito, . No, me falta confiar
lo deseo mas en mi
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Menciona 3 diferencias entre el método MASTERY vs el método
tradicional

8 @ @

¢ Te gustaria que tus socios puedan implementar el método
MASTERY a la par tuya y asi maximizar los resultados de todos?

No tengo equipo, pero quiero
hacerlo como sea.

. iClaro que si! hacerlo en
equipo seria lo ideal.
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;. Cudl fue tu mejor aprendizaje durante LA FORMULA DE AGENTES 10k
1 0 ha cambiado tu forma de ver tu negocio de seguros y la forma de
desarrollarlo?

1 1 cCudntas personas pueden ver tu video por cada ddlar invertido?

1 2 ¢ Cudl es la clave para que un sistema de prospeccion sea duplicable?
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iFELICITACIONES POR COMPLETAR
EL ENTRENAMIENTO!

Si has llegado hasta aqui quiere decir que realmente estas
comprometido con tu éxito y sobre todo que estas listo para ser de los
MIos...

Espero que este entrenamiento haya cumplido su objetivo contigo:

( Abrirte los ojos para que te des cuenta que hacer lo mismo que
hacen todos no necesariamente es o mejor.

Mostrarte que hay otro camino. Un camino mucho mas facil,

mucho mas duplicable y sobre todo... Atractivo.

Después de todo |lo aprendido en este entrenamiento ya es hora de que
cambiemos las cosas.

Ya es hora de hacer tu negocio como lo hace un agente VIP que
proximamente serd AGENCIA VIP.
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Para que estos 4 dias que estuvimos juntos de verdad tengan
sentido, sbélo hace falta que No dejes que esto quede
como uha capacitacion mas de las tantas que asistes en tu

empresa, porgue esto no se hizo para motivarte sino para
transformar tu negocio para siempre y hacer qgue consigas
resultados de una vez por todas...

¢ESTAS LISTO PARA PRESENTARTE EN TU PROXIMO
EVENTO COMO UNO DE LOS MEJORES AGENTES DE
SEGUROS DIGITALES DE TU COMPANIA?

“Mientras otros tocan puertas yo abro
mundos a traveés de las redes sociales”

Tienes preguntas,
comunicate con Dani.




